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Eteenpadin Kirjoitus

Kevat 2020 on ollut koko maailmalle haasteellinen ja ennen kokematon johtuen
Koronaepidemiasta. Nyt nayttaa vahvasti silta, ettd joudumme elamaan
Koronaviruksen kanssa pitkaan. Joten meidan tulee 16ytaa keinot harjoittaa
yritystoiminstaa turvallisesti ja toimia yksilotasolla vastuullisesti.

Yrityksemme nimi velvoittaa meita kehittymaan ja menemaan eteenpain. Olemme
kevaan aikana kehittaneet uuden palvelun, jossa tarjpamme asiantuntija-apua
yrityksen rahoitussuunnitelman laatimiseen ja rahoituksen hankintaan. Johan Rasmus
ja Juha Huotari omaavat vahvan pankkialan kokemuksen ja he ovat laatineet AT
Rahoitusoppaan, jotta yritykset selviytyvat paremmin haastavassa ja alati
muuttuvassa rahoituskentassa. Tilaa opas linkista tai ota suoraan yhteytta Johaniin tai
Juhaan, mikali haluat keskustella IZhemmin rahoitusasioista.

OP Helsingin asiakkuusjohtaja Jukka Saarelainen kertoo haastattelussaan
yrityskaupan rahoittamisesta pankin nakékulman. Osuuspankilla on vahva rooli
yrityskaupan rahoittamisessa ja Jukka osallistuu yrityskauppatiimin kanssa
kymmenien yrityskauppojen rahoitukseen. Jukka korostaa yrityskaupan
suunnitelmallisuutta ja pohjatdiden perusteellista laatimista. Artikkelissa
muistutetaan puskureiden huomioonottamista yrityskaupoissa seka haltuunoton
tarkeytta. Lopussa Jukka Saarelainen antaa vinkit yrityksen ostajalle. Lue tarkkaan
juttu, mikali olet miettimassa yrityskauppaa.

Vuoden 2019 lopulla Visu Kaluste Oy osti koko Fanison Oy:n osakekannan. Fanisonin
toimitusjohtaja Jouko Eloranta kertoo, miksi paadyttiin yrityksen myyntiin. Jouko
Eloranta korostaa myds yrityskaupan valmistelun ja haltuunoton tarkeytta kaupan
onnistumisessa kuten Jukka Saarelainen. Advance Teamin yritysvalittaja Pekka
Kiukkonen toimi kaupan toteuttajana. Lue miksi Fanison paatyi yritysvalittajan
valinnassa Advance Teamiin. Kay myds |api Fanisonin vinkit yrityksen myyntia
harkitseville.

Advance Teamin Auktorisoitu kiinteistGarvioija (AKA) Aleksi Siimestd kertoo
artikkelissaan kiinteistdmarkkinoiden nykytilanteesta ja koronaepidemian
vaikutuksista siinen. Mikali mietit kiinteistdn myymista tai ostamista, niin ota yhteytta
Aleksiin. Aleksi hoitaa myds tilojen vuokraustoimintaa.



Ecotecon kompostoivat puuceet myytiin lilketoimintakaupalla AddBrainCapille.
Ecotecon tuotteet ovat korkeatasoisesti muotoiltuja. Ostajan nakékulmasta tuotteet
edustavat ymparistdtietoisuutta ja kestavaa kehitysta, mika heratti kiinnostuksen
Ecotecossa. Yrityskaupan toteutti Advance Teamin Turun seudun yritysvalittdja Mikko
Mellanen. Lue miksi Anders Ingstrom paatyi liiketoiminnan myyntiin ja kuinka
nopeasti liiketoimintakauppa toteutettiin.

Toivotan kaikille antoisaa lukuhetked uuden AT-Newsin parissa ja aurinkoista
loppukevattd ja kesda.

Erkki Soppela

Toimitusjohtaja
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erkki. soppela@advanceteam.fi
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Riskit kuuluvat yrityskaupan rahoitukseen

OP Helsingin asiakkuusjohtaja Jukka Saarelainen kertoo rahoittafan ndkékulman
yrityskauppaan valmistautumiseen ja jakaa parhaat vinkkinsd yrityskauppoa
suunnitteleville. Niin rahaittajan kuin yrittdjdnkin taytyy kestaa yliattdvia kdadnteitd, silli
riskit ovat osa yrityskaupparahoitusta.

¥rityskauppa ja sen rahoitus on monitahoinen prosessi, joka vaatii huolellisen
suunnittelun ja perusteellisen pohjatydn. OP Helsingin asiakkuusjohtaja Jukka
Saarelainen on vuosittain mukana suunnittelemassa kymmenien yrityskauppojen
rahoitusta yhdessa Helsingin OP:n yrityskauppatiimin kanssa.

Yrityskaupan rahoittamisen yleisin keino on pankkilainan hakeminen. Mita suurempi
yrityskauppa on kyseessa, sita enemman rahoitusta pitda hajauttaa. Yrityskaupan
pankkirahoitus edellyttda ostajalta omaa rahoitusta 20-50% kauppahinnasta. Lisdksi
myyja tai ulkopuolinen taho voi olla rahoittajana mukana, jotta kauppa saadaan
tehtya. Finnveran rooli takaajana on usein merkittava.

Aloittelevien yritysten kohdalla tilanne on hieman erilainen, koska niiden rahoitus on
sijoittajavetoista, eivatkd ne ole pankkirahoituksen varassa. startup-yrityskauppojen
rahoitus on haasteellisempaa, silla niiden kehityspotentiaalin ja tulevien kassavirtojen
arvioiminen on hyvin vaikeaa. Startup-kaupat rahoittaa usein sijoittaja.

Saarelainen korostaa, etta rahoituksen hankinnassa kannattaa olla ajoissa liikkkeella ja
pitaa tavoitteet realistisina:



- Yrityskaupoissa tulee pitda paa kylmana eikd maalailla liian ruusuisia kuvia
liiketoiminnan tulevaisuudesta. Perusteelliset suunnitelmat auttavat kokonaiskuvan
hahmottamisessa. |soissa yrityskaupoissa pankin analyytikot kayvat tiedot |api
yrityksen ennusteen pohjalta. Aikaa koko pankin prosessiin kannattaa varata
ennemmin kuukausia kuin viikkoja.

Kaikille ei mydnneta rahoitusta yrityskauppojen toteuttamiseksi. Yrityksella pitaa olla
hyvat menestymisen mahdollisuudet ja ostajalla tulee olla vankka nakemys siita, mita
hén voi tehda edeltdjadnsa paremmin. Rahoituksen saamiseen vaikuttaa paitsi
ostajan oma osaaminen, myds liketoiminnan tulevaisuuden potentiaali ja ostajan
visiot yritystoiminnan kehittamisesta.

Puskuri auttaa yllatyksissa

Rahoituksen myontdmisen yhteydessa arviocidaan myds yrityksen tulevia investointi-
ja kayttopaaomatarpeita ja sita, onko yrityskaupan yhteydessa huomioitu esimerkiksi
toimitilat, koneet ja varastot seka niiden mahdolliset laajentamistarpeet.

- Yrittdjyys vaatii rohkeutta. Yrityksen ostaminen on yrittajalle houkutteleva tilaisuus
paasta omistajaksi. Ostajan osaaminen on keskeisessa roolissa yritystoiminnan
tulevan menestyksen rakentamisessa, silld yrityksen ostaminen on pitkalti
tulevaisuuden ennustamista. Ostajalla tulee olla monipuclinen kokemus seka
toimialan tuntemus liikketoiminnan kehittamiseksi.

Mikaan lilketoiminta ei etene pelkdstaan voitosta voittoon. Viisas yrittdja varautuu
mydis epaonnistumisiin, markkinatilanteen muutoksiin ja kassavirtojen
heikkenemiseen. Yrityksen ostajalla pitaa olla puskuri epaonnistumiselle ja
lisasijoituskykya tappioiden tasapainottamiseksi.

- Sanomme suoraan, jos yrityskaupan riskit ovat mielestamme liian suuret. Data ja
numerot auttavat taustalla, mutta kaikki henkilGityy silti ostajaan ja hanen
osaamiseensa. Rahoitusprosessi on jatkuvaa keskustelua ja vuorovaikutusta pankin ja
ostajan valilla.

Rahoittajan nakdkulmasta yrityskauppojen rahoittamiseen liittyy aina riskeja.
Yrityskaupan rahoitus tulee suunnitella niin, etta se kestaa myds pienia takapakkeja.
Saarelainen listaa rahoituksen riskeiksi liketoiminnan kannalta vaaranlaisen ostajan,
ostokohteen liian korkean hinnan, ostajan eparealistiset odotukset tai hankalan
toimialan.

Sujuva haltuunotto luo pohjan menestykselle

Yksi tArkeimmista vaiheista yrityskaupan onnistumisessa on haltuunotto, eli kaupan
jalkeen tehtavat toimet. Kaukaa viisas ostaja huclehtii yrityksen avainhenkilGiden ja
tarkeiden asiakkuuksien sitouttamisesta, jotta toiminta jatkuu tuloksekkaasti ilman

hairiditd. Koko prosessi voi vieda aikaa jopa muutaman vuoden.



- Ostajan tyd alkaa vasta sitten, kun yrityskauppa on tehty. Yrityskulttuurit saattavat
olla térmayskurssilla, jos johtamistyyli ja toimintatapa eroaa paljon aiemmin
totutusta. Hyvin tehty haltuunotto on todella tarkeaa. Ostajan kannattaakin tavata
henkildstda ja tarkeimpia asiakkaita jo ostoprosessin aikana. Myds yrityksen
hallituksen rooli on todella tarked. Omistajan vaihtuessa uuden omistajan tulee saada
hallitukseen paljon sellaista osaamista, joka vie yritysta eteenpain.

Rahoittaja tukee ja seuraa yrityksen kehitysta rahoituksen myodntamisen jalkeenkin.
Ostajan tulee pitaa kiinni luvatuista asioista ja pitaytya sovitussa
maksusuunnitelmassa. Yrityskauppoihin mydnnettavan lainan takaisinmaksuaika on
yleensa 3-5 vuotta.

- Yrityskaupparahoitus on hyva avaus pankkisuhteen kannalta, ja se johtaa yleensa
pitkiin asiakassuhteisiin. Meilla Helsingin Osuuspankissa yrityksen ostaja saa aina
asiakkuustiimin ja yhteyshenkilon tuen koko ostoprosessin ja pankkisuhteen ajaksi.
Katsomme yhdessa laajasti ostajan tarpeet, ja raataléimme niihin sopivan
rahoituspaketin seka seuraamme, etta asiat etenevat sujuvasti aina yrityksen
onnistuneeseen haltuunottoon asti, Saarelainen summaa.

Saarelaisen vinkit yrityksen ostajalle:

Ole ajoissa liilkkeelld, silld ostoprosessiin kuluu aikaa.

Ota asiantuntijat eli yritysvalittajat mukaan alusta asti.

Ota yhteyttd pankkiin ajoissa sopivan rahoituksen varmistamiseksi.

Pida odotukset realistisina liilketociminnan ja kauppahinnan suhteen.

Ymmarra, mitd olet ostamassa. Oman roolin sisdistaminen ja yrityksen toimialan
ymmartaminen ovat onnistumisen edellytyksia.

6. Muodosta oma rohkea nakemys siita, miten teet asiat paremmin kuin edeltajasi.
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Asiantuntija-apua rahoituksen hankintaan
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Suomalaisille yrityksille on tarkeaa, etta kotimaiset rahoitusmarkkinat toimivat
tehokkaasti. Perinteisesti suomalaisten yritysten rahoitus on hoitunut paasaantoisesti



pankkien kautta. Nyt yritysrahoitus on kuitenkin muuttumassa ja monipuolistumassa.
Advance Team on kehittanyt uuden palvelun, jossa tarjoamme asiantuntija-apua
yrityksen rahoitussuunnitelman laatimiseen ja rahoituksen hankintaan.

Olemme laatineet myds AT Rahoitusoppaan, jotta yritykset selviytyvat paremmin
haastavassa ja muuttuvassa rahoituskentdssa. Opas sisaltaa myds kaytannon
vinkkeja kayttépadoman hallintaan ja kassavirran suunnitteluun. Kerromme lisaksi,
mitka asiat rahoitussuunnitelmassa vaikuttavat rahoittajan paatdkseen positiivisesti.

Tilaa alla olevan linkin kautta maksuton AT Rahoitusopas tai ota yhteytta
meihin. Rahoitusasioissa parhaiten sinua palvelee asiantuntijamme
Johan Rasmus (p. 050 523 3262, johan.rasmus@advanceteam.fi ) seka
Juha Huotari (p. 0500 312 841, juha.huotari@advanceteam.fi).

Tilaa AT Rahoitusopas

Fanison Oy:n koko osakekanta myytiin Visu Kalusteelle

lImastointitekniikan asiantuntija Fanison Oy:n koko osakekanta siirtyi Visu Kaluste
Oy:n omistukseen vuoden 2019 lopulla. Fanison tunnetaan erikoisilmanvaihdon
ratkaisuista, joita kaytetaan esimerkiksi laboratoriotiloissa ja teollisuustiloissa.

Visu Kaluste valmistaa laboratorioihin vetokaappeja ja muita kalusteita. Osakekaupan
myota Visu Kaluste vahvisti omaa palvelukokonaisuuttaan, ja voi jatkossa tarjota
asiakkailleen entista kokonaisvaltaisempia palveluita alan edelldkavijana.

Fanisonin toimitusjohtaja Jouko Eloranta kertoo osakekaupan tulleen
ajankohtaiseksi, kun perhepiirista ei léytynyt sopivaa jatkajaa toiminnalle. Visu Kaluste
oli ollut jo pari vuotta sitten yhteydessa yritykseen ja ilmaissut kilnnostuksensa, joten
nyt myyntiprosessi paatettiin laittaa tosissaan liikkeelle. Sujuvan yrityskaupan
varmistamiseksi mukaan otettiin yrityskauppojen asiantuntija Advance Team.

- Olimme ensin itsenaisesti yhteydessa ostajaehdokkaaseen, ja sitten kun
hintaneuvottelut tulivat ajankohtaisiksi, otimme Advance Teamin yritysvalittaja Pekka
Kiukkosen keskusteluihin mukaan. Pekka toimi ikdan kuin managerina meidan
myyjien ja ostajan valilla, kun neuvottelimme diilid, Eloranta kuvailee.

Fanisonin toinen perustajajasen ja pitkan linjan yrittaja Kari Kakkonen kertoo
Advance Teamin l&ytyneen yhteistydkumppaniksi yrittdjatapahtumasta. johon han
osallistui. Palveluitaan esitelleista toimijoista Advance Team erottui edukseen:

- Luottamuksemme herasi Advance Teamin kohdalla. Yhteistyd on aina arpapelia,
jossa lopputulos ratkaisee, ja Advance Teamin kanssa se oli onnistunut.
Puolueettomasta asiantuntijasta oli paljon etua neuvotteluissa.



Kuvassa: vas. Jouko Eloranta, Mikko Harmanen, Kari Kakkonen
Perusasiat kuntoon ennen myyntia

Yli 20 vuoden toimintansa aikana Fanison on luonut hyvan maineen ja vakiintuneen
asiakaskunnan. Naita aineettomia hyotyja ja brandin vahvuutta voi joskus olla vaikea
mitata rahassa. Ulkopuolisen asiantuntijan mukaan ottaminen myyntiprosessiin
auttoi hinta-arvion muodostamisessa ja neuvotteluiden etenemisessa.

- Pekka oli yritysvalittajana meidan myyjien tukena, mutta auttoi koko prosessissa.
Me yritystoiminnan myyjina halusimme varmistaa sujuvan palvelun vanhoille
asiakkaille, jotta homma jatkuisi hyvin myos uuden omistajan kanssa, Eloranta sanoo.

Osakekaupan jalkeen kumpikin yhtio henkilostdineen jatkaa toimintaansa omina
kokonaisuuksinaan. Eloranta ja Kakkonen ovat toistaiseksi mukana Fanisonin
toiminnassa, mutta siirtyvat vahitellen sivuun.

Yrittajat kehottavat yrityskauppaa harkitsevia tekemaan pohjatyon kunnolla ja
suunnittelemaan etukateen, miten yritystoiminnasta luopuminen tapahtuu, ja mita
kaikkea siihen liittyen pitaa huomioida.

- Suosittelen myyntiaikeissa olevia miettimaan kunnolla, miten asiat hoidetaan, ja
miten tyontekijoiden tyopaikat varmistetaan. Yrityksen taseet ja henkilostopolitiikka
kannattaa laittaa kuntoon ajoissa. Myyntiprosessi ei lopu siihen, etta kauppakirja on
allekirjoitettu, vaan haltuunotollakin on suuri rooli, Kakkonen vinkkaa.

Tulevaisuudessa Eloranta jatkaa muiden projektien parissa, mutta Kakkonen on
jaamassa vuoden lopulla elakkeelle:

- Olen aina ollut yrittdja, joten vapaa-aika on ollut kortilla. Nyt sitten pidetaan
aikanaan pitAmattd jaaneita lomia ja katsotaan, mita tulevaisuus tuo tullessaan.

Teksti:
Hanna Piiparinen

Amnarcand Dacion v



Auktorisoidun kiinteistoarvioinnin merkitys korostuu

Koronaviruksen vaikutukset koettelevat myds kiinteistdmarkkinan kestavyytta nyt,
kun valtaosa palvelualojen lilketoiminnoista on ollut suljettuna. Todelliset vaikutukset
tulevat ndkymaan vasta pidemmalla aikajanteelld ja alan asiantuntijoiden mukaan
ennustaminen on vield haastavaa. Toki ennusmerkkeja on jo nyt nahtavissa, silla
vuoden alusta erittain vauhdikkaasti kaynnistynyt kiinteistokauppa on merkittavasti
hiljentynyt ja kaynnissa olevat hankkeet ovat menneet suurelta osin holdiin.

Suomen kiinteistdmarkkina on jatkanut vahvaa virettdan jo useampana perakkdisena
vuotena. Kiinteistdkauppojen transaktiovolyymit ovat olleet kasvussa ja viime vuosina
on tehty historiamme suurimpia yksittaisia kauppoja. KTl:n mukaan kuluvan vuoden
ensimmaisen vuosineljdnneksen transaktiovolyymi oli historiamme suurin ja
arvioiden mukaan seuraava jadnee historian alhaisimmaksi. Nahtavaksi jaa. missa
maarin vaikutukset tulevat nakymaan seuraavien vuosineljannesten aikana. Selvaa
on, ettd vaikutukset kohdistuvat kaikkiin kiinteistosektoreihin. Suurimmat kolhut
kohdistuvat liiketila- ja hotellimarkkinaan. Liiketilamarkkinoilla ja erityisesti
kauppakeskuksissa vuokralaisten kestamaton tilanne on jo nakynyt ja tulee
nakymaan kayttajien poistumisena ja siten liiketilojen vajaakaytén nousuna.
Matkailun tulevaisuuteen kohdistuu myds erittain suuria epavarmuuksia ja RAKLI-
KTI:n huhtikuisen Toimitilabarometrin mukaan 45 % vastaajista uskoo
hotellikiinteistdissa vuokratuottojen laskevan yli 25 % viime vuoteen verrattuna.
Selvitysten mukaan toimistomarkkinaan kohdistuvat suorat vaikutukset voivat olla
vahaisempid. Poikkeuksellisesta tilanteesta johtunut pakotettu etatyoskentely voi
ohjata organisaatiot miettimaan tydskentelytapojaan uudelleen. Talla voi olla myds
pidempiaikaisia vaikutuksia toimistotilojen kdytdn suhteen. Todenndkdistd on, ettd
markkinoilla ndhdaan jonkin verran sisaista lilkkkumista, kun yritykset hakevat
tehokkaampia tilaratkaisuja.

Sijoittajien nakdkulmasta vuokralaisten tyyppi ja maksukyky tulevat korostumaan
entisestdan kohteiden arvioinnissa. Matalien korkotasojen vuoksi kiinteistdmarkkina
tulee todennakdisesti pysymaan houkuttelevana kaikesta turbulenssista huolimatta,
vaikka pankkirahoituksen saatavuuden odotetaan hieman heikentyvan (RAKLI-KTI
Toimitilabarometri).

Advance Team toimii kayttajien ja kiinteistdsijoittajien valimaastossa tuoden
jarjestelyista kiinnostuneet osapuolet yhteen. Epavarmoina aikoina asiantuntevan
kiinteistdarvioinnin merkitys korostuu entisestdan. Kiinteistdarvioinnissa tulee
seurata yha tarkemmin eri sektoreihin kohdistuvia sijoittajien tuotto-odotusten
muutoksia seka todennakdisia vuokratasojen muutoksia.

Mikali tarvitset asiantuntevaa arviota esimerkiksi kiinteistokauppojen.
vakuusarviointien, tilinpaatdsten tai muiden yritysjarjestelyiden yhteydessa, ota
meihin yhteytta!

Advance Teamin Aleksi Siimestd on Keskuskauppakamarin hyvaksyma ja
kiinteisténarviointilautakunnan auktorisoima kiinteistdarvioitsija (AKA, KHK).



Keskuskauppakamarin mukaan "Suomessa toimii noin 200 AKA:a, jotka arvioivat
vuosittain useita tuhansia kiinteistgja. AKA-asiantuntemus on varmistettu kokeella,
jonka lapaiseminen edellyttda alan syvallistd osaamista ja kokemusta. Toimintaa ja
ammattitaidon yllapitamista valvoo Keskuskauppakamarin
kiinteisténarviointilautakunta”,

Aleksi Siimestd

Yritys- ja toimitilavalittaja, AKA, KHK & LKV
050 523 2002
aleksi.siimesto@advanceteam.fi

Liiketoimintakauppa vie Ecotecon brandia eteenpain

Ecotecon kompostoivat puuceet tunnetaan kotimaisesta laadustaan ja ainutlaatuisesto
muotoilustaan. Helmikuussa 2020 Ecotecon lilketaiminta siirtyi Patrik Fellmanin
omistamalle AddBrainCapille. Ostaja aikoo satsata Ecotecon brdndin vahvistamiseen ja
verkkokoupan kehittdmiseen.

Anders Ingstromin yhtic AIT Nordic on kymmenen vuoden ajan valmistuttanut ja
myynyt kotimaista Ecotecon kompostoivaa puuceeta. Rakennukset ja pytyt
valmistetaan ja varastoidaan alihankintana Etela-Pohjanmaalla, josta niita viedaan
kotimaan lisdksi Ruotsiin.

Kun omasta perhepiirista ei l[&ytynyt jatkajaa Ecotecon liikketoiminnalle, Ingstrom
kaantyi Advance Teamin puocleen. Yritysvalittaja Mikko Mellanen Turun yksikdsta
alkoi hoitaa liilketoimintakaupan jarjestelya ja potentiaalisten ostajaehdokkaiden
kartoitusta.

Useiden kymmenien yhteydenottojen joukosta valittiin kiinnostavimmat ehdokkaat
jatkokeskusteluihin. Meuvottelujen jalkeen ostajaksi valikoitui Patrik Fellmanin yritys
AddBrainCap. Myyntiprosessi eteni sujuvasti ja kesti kokonaisuudessaan noin kolme
kuukautta. Ingstrom kehuu Fellmania oikeaksi ihmiseksi jatkamaan menestynyttd
liiketoimintaa:

-Prosessin aikana tuli selvaksi, ettd ajattelemme ostajan kanssa monista asioista
samalla tavalla. Loppusuoralla oli kuusi ostajaehdokasta, mutta Patrik erottui
joukosta. Han osoitti palavaa intoa lilketoiminnan kehittdmiseen, ja se on
liiketoiminnan tulevaisuuden kannalta keskeinen asia, Ingstrém summaa.



Kuvassa: vas. Patrik Fellman, Anders Ingstrom sekd Mikko Mellanen
Vienti ja verkkokauppa vahvistuvat

Ymparistotietoisuus ja kestavan kehityksen arvostus ovat liikemaailman taman
hetken megatrendeja. Siksi myds Ecotecon liiketoiminnalle voi ennustaa vahvoja
kasvun vuosia. Kotimaisuus ja ekologisuus ovat arvoja, joita Fellman yrittajana
arvostaa:

-En voisi ostaa liikketoimintaa, joka sotisi omaa arvomaailmaani vastaan. En
varsinaisesti etsinyt ekologisten arvojen lilketoimintaa, mutta Ecotecon kotimaisuus ja
ymparistoystavallisyys olivat ehdottomasti hyvia bonuksia muutenkin kiinnostavan
brandin lisaksi.

Arvomaailman lisaksi Ecotecon muotoilu teki
Fellmaniin vaikutuksen. Kompostoivan yksikon
ainutlaatuisesta muotoilusta vastaa turkulaisyritys ED-
design, joka tunnetaan esimerkiksi Nokian
matkapuhelinten muotoilusta.

-Moderni ja kilpailijoista erottuva muotoilu teki minuun vaikutuksen. Lisaksi minua
viehatti se, etta Ecoteco on perinteinen tuote, jonka myyntiin Anders on luonut
modernin kauppatavan. Lahes kaikki tuotteet myydaan netin kautta.

Kuivakdaymaldiden vilkkain myyntikausi alkaa paasidisesta ja jatkuu kesakuun lopulle.
Markkinoinnin tehostamisen lisaksi Fellmanin tyolistalla on seuraavaksi Ecotecon
oman verkkokaupan jatkokehitys. Tuotteita on myyty tdhan asti oman verkkokaupan
lisaksi 15 jalleenmyyjan verkkokaupoissa. Tulevaisuudessa Ecotecon tuotevalikoima
laajenee mahdollisesti my&s muihin vapaa-ajan asumiseen liittyviin ekologisiin



tarvikkeisiin, kuten aurinkopaneeleihin. Fellman aikoo myds entisestaan vahvistaa
Ruotsin vientia:

-Jokainen yrittaja jattaa liiketocimintaan oman kadenjalkensa. Ostajana mietin, miten
oma osaamiseni voi parhaiten vieda liilketoimintaa eteenpain. Vahvuuksiani ovat
brandays ja markkinointi, joten vahvistan niiden avulla Ecotecon tunnettuutta
tulevaisuudessa, Fellman kertoo.

Teksti:
Hanna Piiparinen
Ampersand Design Oy
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Osoiterekisteri: TAman uutiskirjeen osoiteldhteena on Advance

Teamin markkinocinti- ja asiakasrekisteri.



